Zur Verstarkung des erfolgreichen Teams suchen wir zum sofortigen Eintritt einen
branchenerfahrenen (m/w/d)

VERTRIEBSMITARBEITER*
BERLIN STADT

Daily Business

"Unkomplizierte Zusammenarbeit auf Du-Ebene mit splirbar gutem
Betriebsklima"

« Strategische Weiterentwicklung und Starkung der
Marktposition von Molto Luce durch gezielte Marktanalysen und
maRgeschneiderte Vertriebsstrategien.

« Erarbeitung anspruchsvoller Beleuchtungslosungen in enger
Zusammenarbeit mit einem Lichtplaner, unter Berticksichtigung
individueller Kundenanforderungen.

What you get

"Direktheit des Mittelstdndlers und die
Sicherheit eines Weltkonzernes mit flachen
Hierarchien"

« Sichere Zukunftsperspektiven in
einem stabilen Unternehmen mit
spannenden und abwechslungsreichen
Projekten

o Firmen-PKW mit privater
Nutzungsmdéglichkeit: ein



Fiihrung anspruchsvoller Verkaufs- und
Vertragsverhandlungen auf Entscheidungsebene mit
strategischen Geschaftspartnern und GrofRkunden.

Begleitung und Steuerung von Projekten im zugewiesenen
Vertriebsgebiet, von der Konzeptphase bis zur erfolgreichen
Umsetzung.

Pflege und nachhaltige Weiterentwicklung bestehender
Kundenbeziehungen, um langfristige Partnerschaften zu sichern
und das Geschaft auszubauen.

Leitung und aktive Teilnahme an Prasentationen, Schulungen,
Messen und Events, um Molto Luce als fiihrenden Anbieter in der
Branche zu positionieren.

Gezielte Akquise von Neukunden in den Bereichen GroBhandel,
Architektur, Innenarchitektur, Planung sowie Ingenieurbiros, mit
dem Ziel, neue Geschéftspotenziale zu erschliel3en

What we wish for

Firmenwagen, der auch fir private
Fahrten zur Verfligung steht.

Diensthandy und Laptop: um
Aufgaben flexibel und effizient zu
erledigen

Regelmagige Weiterbildungs- und
Schulungsangebote zur personlichen
und beruflichen Weiterentwicklung

E-Learning-Mdglichkeiten fiir eine
individuelle Lernférderung

Moderner Onboarding-Prozess, um
einen reibungslosen Einstieg zu
gewahrleisten

Offene Feedbackkultur, in der jede
Meinung z&hlt

Attraktive Mitarbeitervorteile, wie
vergunstigte Einkaufsmoglichkeiten bei
unseren Partnerunternehmen

Exklusive Mitgliedschaft in Fitness-

"Motivierte Persénlichkeiten, die Lust haben im Team, auBerhalb des und Wellnessclubs (Wellpass)

Standards den Markt mit MOLTO LUCE aus- und aufzubauen, sowie
das Unternehmen mit Verkaufsgeschick voran zubringen. Durch
langjéhrige Erfahrung sind die Erfolgskriterien im Vertrieb bestens
vertraut und die Vernetzung in der Branche ist optimal" « Eine gut ausgestattete Bar am

Standort mit Selbstbedienung, Tee,
Kaffee, Getranken und SuRigkeiten, die
fur alle bereitsteht

« Teamevents und After-Work-Partys,
um den Zusammenhalt zu starken

« Einwandfreie Deutschkenntnisse in Wort und Schrift: Sehr gute
kommunikative Fahigkeiten in der deutschen Sprache, sowohl
mundlich als auch schriftlich

« Ausgepragte Vertriebs- und Verhandlungskompetenz: Fahigkeit,
komplexe Verkaufsprozesse zu steuern, langfristige
Geschaftsbeziehungen aufzubauen und erfolgreich
Verkaufsabschlisse zu erzielen.

« Ausbildung im technischen Bereich, kaufmannisch oder ein
Studium: Abgeschlossene Ausbildung im technischen Bereich, im
kaufmannischen Bereich oder ein entsprechendes Studium,
idealerweise mit Bezug zur Leuchten- oder Lichttechnikbranche.

« Belastbares Netzwerk und nachweisbare Erfolge in der
Leuchtenbranche: Ein gut etabliertes Netzwerk in der Branche
sowie dokumentierte Erfolge bei der Umsetzung von Projekten und
Akquise von Kunden

« Strategische Denkweise und Marktorientierung: Fundiertes
Verstandnis der Markt- und Wettbewerbslandschaft sowie die
Fahigkeit, effektive Strategien zur Markterschlieung und
Umsatzsteigerung zu entwickeln und umzusetzen.

Contact us

« Fundierte Erfahrung in der Kundenakquise und -bindung:
Erfolgreiche Identifikation und Ansprache von Neukunden sowie
nachhaltige Pflege und Weiterentwicklung bestehender
Kundenbeziehungen.

Wir freuen uns auf jede Bewerbung, welcher wir
bereits mehr Informationen tber Personlichkeit,
Motivation und Talente entnehmen kdnnen.



Exzellente Kommunikationsfahigkeiten: Fahigkeit, auf allen
Ebenen Uberzeugend zu kommunizieren und komplexe Inhalte
sowohl intern als auch extern klar zu vermitteln.

Projektmanagement und Teamfiihrung: Erfahrung in der Leitung
und Koordination von Projekten sowie die Fahigkeit,
interdisziplinare Teams zu fuhren und zu motivieren, um gemeinsam
Ziele zu erreichen.

Bewerbungen werden ausschlie3lich tiber unser
Portal entgegengenommen;, Bewerbungen auf
anderen Wegen kénnen leider nicht
berticksichtigt werden. Externe
Personalvermittler und Berater bitten wir, von
einer Kontaktaufnahme abzusehen.

« Technisches Verstandnis und Produktkenntnis: Tiefgehendes
Wissen Uber die angebotenen Produkte/Dienstleistungen sowie die
Fahigkeit, komplexe technische Losungen verstandlich zu
préasentieren.

*zur besseren Lesbarkeit wurde im Text die
mannliche Form verwendet. Sie gilt
selbstverstandlich fur alle Geschlechter

« Selbststandigkeit und Eigeninitiative: Hohe Selbstmotivation, gleichermafien.
eigenverantwortliches Arbeiten und die Fahigkeit, Prioritaten zu

setzen, um Ziele effizient zu erreichen.

« Verhandlungsgeschick und Durchsetzungsvermégen: Sicheres
Auftreten in Verhandlungen, gepaart mit der Fahigkeit, auch in
anspruchsvollen Gesprachen erfolgreich zu agieren und Lésungen
zu erzielen.

« Erfahrung mit CRM-Systemen und modernen
Vertriebstechnologien: Sicherer Umgang mit CRM-Software und
anderen digitalen Tools zur effizienten Betreuung von Kunden und
zur Optimierung von Verkaufsprozessen.

« Wohnhaft im Vertriebsgebiet: wohnhaft innerhalb des
Vertriebsgebiets, um eine optimale Betreuung und schnelle
Reaktionsféhigkeit zu gewahrleisten.

« Flexibilitdat und Reisebereitschaft: Bereitschaft, regelmaRig zu
reisen, um Kunden vor Ort zu betreuen und Geschéftsbeziehungen

Jetzt bewerben

auszubauen.

Molto Luce ist Spezialist fur innovative Beleuchtungslésungen - und zwar seit vielen Jahren. Als international agierendes
Unternehmen entwickeln und produzieren wir designorientierte Leuchten und planen funktionale Konzepte fir beste
Lichtatmosphéare und -wirkung. Unser Know-how kommt in Projekten von Hotellerie & Gastronomie, Retail, Office & Corporate
Architecture, Healthcare oder dem privaten Wohnraum zur Anwendung. 470 Mitarbeitern an zehn Standorten in Osterreich,
Deutschland, Italien und der Schweiz engagieren sich fir die Zufriedenheit unserer Kunden und den Erfolg unseres
Unternehmens.

Molto Luce GmbH | Walter-Gropius-Stra3e-23 | 80807 Miinchen

www.moltoluce.com


https://molto-luce.onlyfy.jobs/application/apply/leulco4ap811csz78r5s6rbwdh38pzf
http://www.moltoluce.com/

